
 

 

LA NÉGOCIATION ACHAT  

Préparation intensive 
 

 

 

 
 

 

 

 

 
 

 

La négociation achat - Préparation intensive 
La négociation est une étape clé qui ne peut pas être improvisée dans le processus d'approvisionnement. Il repose 

sur une préparation minutieuse et de la collecte d'informations sur les fournisseurs afin de définir la meilleure 

stratégie. 

 

Objectifs de la formation 
 

• Optimiser la marge de son entreprise 

• Adopter la bonne attitude afin de convaincre ses fournisseurs 

• Maitriser le rapport de force avec ses interlocuteurs 

 

Programme de la formation 
 

JOUR 1 :  
 

Préparer efficacement les négociations 

• Définir clairement ses objectifs 

• Analyser les marges de manœuvre  

• Etablir sa stratégie de négociation  

• Rassembler et maitriser les outils nécessaires à la négociation 

 

Rencontrer ses fournisseurs 

• Créer un climat favorable à la négociation 

• Récolter toutes les informations nécessaires au bon déroulement du processus 

• Adopter une communication claire, efficace et précise 

• Eviter les braquages 
 

  

 

Durée de la formation : 
2 jours 
 

Tarif intra : 
4590 € HT / groupe 
 

Tarif inter : 
1590 € HT / personne 
 



 

 

JOUR 2 : 
 

Maitriser le rapport de force 
• Savoir gérer la pression 

• Déjouer les pièges des fournisseurs 

• Apprendre à être persuasif 

• Savoir inverser un rapport de force défavorable 

 

Être flexible 

• Anticiper les pièges des fournisseurs 

• Comprendre son profil de négociateur 

• Pratiquer une communication assertive 

• Maitriser les techniques PNL pour s’adapter aux différents prestataires 

 

Prérequis 
 

Pratiquer les achats en entreprise 

 

Public cible 
 

• Acheteur 

• Responsable Achats 

• Responsable Logistique ou Supply Chain 

• Agent logisticien 

• Négociateur 

 

Pédagogie 
 

Méthodes d’apprentissage et d’évaluation :  

• Apports théoriques et pratiques 

• Travaux d'application et cas pratiques 

• Évaluation des acquis en fin de formation 

 

Intervenant :  

Formateur de terrain de haut niveau professionnel, doté d’un véritable sens de la pédagogie 

 

Supports de formation remis : 

Support de formation et corrigés des exercices 

 

Une attestation de formation sera délivrée à chaque participant 

 


