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La réglementation des achats 
La fonction achats étant essentielle au bon fonctionnement d’une entreprise, les acteurs des différents marchés se 

livrent une guerre commerciale sans relâche dans ce secteur. Que ce soit au niveau des prix, des délais de livraison 

ou bien même sur l’aspect juridique. C’est pourquoi, il est important de maitriser les différents aspects de la 

réglementation des achats afin de prendre l’ascendant sur nos concurrents. 

 

Objectifs de la formation 
 

• Décrire le cadre juridique des achats 

• Éviter les risques juridiques 

• Anticiper les stratégies de l’autre partie 

• Rédiger des contrats et des appels d’offres 

• Gérer la fonction achat et utiliser des outils pour travailler efficacement avec les services juridiques, 

financiers et la direction 

 

Programme de la formation 
 

JOUR 1 :  
 

Gérer les aspects contractuels 
• Différents types de contrats et d'engagements 

• Droit national des contrats  

• Droit international des contrats et droit communautaire  

• Termes spécifiques Confidentialité 

• Les CGV et les CGA 

 

Identifier les risques 

• Les recours, droits et responsabilités en cas de litige 

• Quelques particularités liées à certains départements (transport, services de connaissance, etc.)  

• Sous-traitance / co-traitance 

• Anticiper et gérer les conflits 

 

 

 

 

Durée de la formation : 
2 jours 
 

Tarif intra : 
4590 € HT / groupe 
 

Tarif inter : 
1590 € HT / personne 
 



 

 

JOUR 2 : 

Gérer la réglementation relative à l’achat international 

• Importation et exportation : comprendre les différentes réglementations douanières 

• Conditions de paiement et modes de paiement internationaux  

• Tarifs douanier, accords internationaux et règles de tarification  

• Révision d’incoterm  

• Évaluer la valeur en douane et les taxes des marchandises importées (différentes méthodes)  

• Règles commerciales et politiques qui encadrent l'importation et l'exportation de marchandises (situation 

économique, protectionnisme commercial, dumping et quotas) 

 

Prérequis 
 

Connaitre les fondamentaux des achats 

 

Public cible 
 

• Responsable Logistique ou Supply Chain 

• Agent logisticien 

• Approvisionneur 

• Acheteur 

 

Pédagogie 
 

Méthodes d’apprentissage et d’évaluation :  

• Apports théoriques et pratiques 

• Travaux d'application et cas pratiques 

• Évaluation des acquis en fin de formation 

 

Intervenant :  

Formateur de terrain de haut niveau professionnel, doté d’un véritable sens de la pédagogie 

 

Supports de formation remis : 

Support de formation et corrigés des exercices 

 

Une attestation de formation sera délivrée à chaque participant 


